
 

 

 

 

 

 

Seit über 140 Jahren zelebrieren und prägen wir mit unserer van Laack Kollektion visionär die Mode.  
Bis heute legen wir dabei besonderen Wert auf präzise Schneiderkunst, höchsten Qualitätsanspruch und exzellentes 
Stilgefühl. Das Ergebnis? Luxus erfüllte und unglaublich komfortable Mode. Es wird Zeit, dass Sie Einsicht hinter die van 
Laack Kulissen gewinnen, mehr über das Erfolgsrezept erfahren und dabei unser Team im Verkauf tatkräftig unterstützen.  
 

Das könnte Dein neuer Job sein: 
• Fachgerechte, stilsichere und modische Beratung unserer anspruchsvollen Kunden  
• Umsetzung der Unternehmensrichtlinien 
• Verkauf der hochwertigen van Laack-Kollektionen Man und Woman  
• Wareneingangskontrollen, Warenauszeichnung, Lagerorganisation und Nachdispositionen  
• Maßhemdenbestellung sowie Vermessen der Kunden 
• Durchführung und Umsetzung unseres Deko- und Merchandisingkonzeptes 
• Personalführung- und Einsatz Planung 

 
 

Das solltest Du mitbringen: 
• Berufsausbildung im Einzelhandel sowie Berufserfahrung im gehobenen Facheinzelhandel  
• Gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift  
• Ausgeprägte Team- und Kommunikationsfähigkeit sowie ein Gespür für das Segment Fashion  
• Kommunikationsstärke, Begeisterungsfähigkeit und ein stark ausgeprägtes Servicebewusstsein 

 
 
Deine Perspektiven 

• Selbstständiges und eigenverantwortliches Arbeiten sowie Prozesse mitgestalten und optimieren  

• Mitgliedschaft bei Urban Sports  
• Erstklassige Arbeitsatmosphäre mit aufgeschlossenen Kollegen 
• Mitarbeiterausstattung sowie vergünstigte Einkaufsmöglichkeiten in Form eines Personalrabattes 

 

 

 

Storemanager (m/w/d) in Vollzeit 
für unseren van Laack Store Innsbruck  

 

Haben wir Dein Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf Deine Bewerbungsunterlagen unter Angaben 

Deiner Gehaltsvorstellungen und Deines Eintrittstermins per E-Mail an Yasmina El Hamdi, 
Bewerbung@vanlaack.de 

Nur vollständige Bewerbungsunterlagen können berücksichtigt werden! 
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